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Metodo Commerciale Retail
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Introduzione del metodo commerciale a cui
ciascun ruolo o struttura commerciale Retail deve
attenersi nello svolgimento e nel monitoraggio
dell'attivita commerciale delle Filiali, nel rispetto
delle linee guida e dei principi dell'Accordo in
materia di Politiche Commerciali e
Organizzazione del Lavoro del 21/12/2018
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Predisporre Materiale;No ‘Uffitiale :

Predisporre e diffond &e ad hoc relativo a
prodotti/sefizi'éhe non rivesta carattere di ufficialita

Riunioni Commerciali

Le eventuali riunioni di coordinamento commerciale
dovranno essere convocate con adeguato preavviso e
organizzate in orario di lavoro, fatto salve eventuali
necessita straordinarie e in ogni caso tenendo conto delle
specificita riguardanti i lavoratori a tempo parziale




